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Массфолловинг
Таргетированная 
реклама 
Реклама у блогеров
Giveaway и конкурсы
Ранжирование

Фото, видео, тексты 
Имидж
Брендинг 
Лояльность 
Вовлеченность 
Воронка продаж

Весь процесс продвижения делится на две 
части



Этапы нашей работы:
Знакомство Заполнение 

брифа
1-ое интервью Контент-стратегия

Получение контента 
от ЗаказчикаКонтент- планСтарт 

постинга

Аналитика, 
неделя 1

Аналитика, 
неделя 2

Аналитика, 
неделя 3

План 
улучшения

Месячный 
итог



Легенда компании. Позиционирование.
Доставка авто из США и Канады. Полный комплекс услуг «Под ключ» (Подбор авто, подготовка всех 
необходимых транспортных документов, доставка в Украину, помощь в таможенных процедурах, подбор 
деталей и ремонт, помощь с сертификацией и постановкой на учет.). Полная прозрачность сделки и всех 
платежей. Большой опыт в автоиндустрии (Более 20 лет).  

      УТП:
- автомобили с ремонтом и на украинских номерах выходят на 30-50% дешевле нежели аналоговые

модели на Украинском рынке.
- сделка под ключ;
- срок от выкупа авто до готового к экплуатации в среднем 2.5 месяца;
- быстрый сервис. Лучшие предложения по запросу в течении 30 минут от момента обращения;
- высокий уровень экспертности в нише;
- честность и непредвзятость. Рассказывает о рисках, и негативных моментах, о которых конкуренты

предпочитают умалчивать
- бонусы при заказе от 2х автомобилей (Скидка на стоимость услуг).



Точка А. Текущее состояние
Данные:
Кол-во подписчиков: 530 человек
Кол-во публикаций: 305 публикаций
Среднее кол-во лайков: 5 лайков / 1 пост
Highlights: отсутствует
Рубрикация контента: отсутствует
Среднее кол-во комментариев: 0 комментариев / 1 
пост



Задачи аккаунта 

Маркетинговые:
- заявки в direct и трафик в мессенджеры ;
- лояльность аудитории;
- сегментирование аудитории;
- продажи;
- когда у человека возникнет потребность в услугах

покупки авто из США - он вспомнит о нас.

Медиа:
- увеличить охват целевой аудитории;
- увеличить кол-во подписчиков;
- стимулирование аудитории к первым касаниям;
- увеличить уровень вовлеченности.

Коммуникационные:
- прогрев аудитории, проработка болей;
- предоставлять решение боли о приобритении

авто;
- донести основные ценности компании

(позиционирование);
- донести ценность услуг;
- информирование об услугах.



Барьеры Драйверы
- дорогостоящая покупка;
- зачастую большинство потенциальных клиентов

пользуются услугами агентов, которым не выгодно
работать, если они не получают комиссию от сделки;

- отсутствие более дешевого товара, который помог бы
установить денежную связь с клиентом;

- цикл принятия решения длится более 1 месяца;
- недоверие к продавцу в США.

- компании работает со всеми страховыми аукционами
США и Канады  без посредников;

- подготовка и оформлении документов;
- авто дешевле на 30-50%;
- индивидуальный подход к подбору авто;
- ремонт авто на фирменном СТО;
- поэтапность оплаты
- непредвзятость. Честно предупреждаем о возможных

факапах, рисках, и негативных моментах.



1 месяц: 
- создание визуальной стилистики аккаунта
- вовлечение подписчиков (активности)
- регулярный подогрев аудитории
- создание и оформление рубрик и обложек Highlights
- формирование рубрик контента
- визуальное оформление рубрик
- регулярный постинг
- промоутинг
- подключение массфоловинга

Как пошагово дойти к вашей цели?



2 месяц и далее: 
- утверждение позиционирования и фирменного стиля
- внедрение квиз-стратегий*
- привлечение и вовлечение новых подписчиков
- работа с лидерами мнений
- сегментация аудитории, сбор базы
- таргетированная реклама
- промоутинг постов
- массфоловинг

*квиз – это способ получения лидов, с помощью легких опросов и
викторин (его эффективность заключается в высоком уровне
вовлеченности и нативности).

Как пошагово дойти к вашей цели?



Анализ конкурентов (смежные ниши)



Выводы по конкурентам.

В ходе анализа конкурентов были выявлены некоторые закономерности, особенности , 
нюансы, плюсы и минусы.

Присутствуют: 
� истории в Instagram
� оформленные highlights
� единый стиль оформления 

профиля
� прогрев аудитории
� уникальный контент
� нативные продажи

Отсутствуют:
� вовлечения в аккаунте
� мало используются офферы в 

постах
� оффер в шапке профиля
� автоворонки продаж



Упаковка шапки профиля

Авто из США
Авто со страховых аукционов США и Канады
Экономия 30-50%
Авто под ключ
Поэтапная оплата
20 лет в автобизнесе



Оптимальное кол-во подписчиков для вашего профиля - от 10 000.
Это оптимальное кол-во людей для того, чтобы вызывать доверие аудитории.
Необходимо создать рубрикатор для контента и визуально разделить его с помощью дизайна/цветового 
решения. Так же необходимо создать прогревающий контент и автоворонку для продажи.
Необходимо сделать уникальные обложки для вечных историй Highlights.
Пример: 

Контент



Примеры аккаунтов конкурентов 

Пример 
оформления 
хайлайтс

Пример оформления 
шапки профиля для 
профиля для вашей 
ниши



Рубрики (в сторис будет использоваться оффер с визуализацией. И под каждый оффер будет 
создаваться отдельное highlight)

1. Авто и обзоры
2. Каналы связи (внедрение элементов юзабилити в instagram-аккаунт)
3. В наличии (будут представлено готовые к продаже авто)
4. Отзывы клиентов (оффер в картинках и видео)
5. Обзоры торгов (оффер в картинках).

Под каждую тему (например, обзор авто) мы создадим отдельную хайлайтс, где будем объяснять 
плюсы и минусы с визуализацией).



Соотношения рубрик контента

Продающий:
- продажа авто;

Информативный:
- обзоры новинок автопрома;
- подбор авто (советы при покупке авто)
- процесс оформления бумаг, и его особенности(делаем прозрачной

систему).



Продающие фото

Референсы. Продающие.

В этой рубрике у нас будет продажа автои акцент 
мы делаем на:
- продающие фото машины
- фото салона и тд;
- по возможности, добавить в карусель видео с
коментарием;



Информационный:
Референсы. Информативные

Для информативных постов мы 
выбираем другой стиль чтоб 
отличить от продающих
Пример поста: тизерная 
составляющая поста вынесена 
текстом на картинку.
Композиционно фото состоит из 
элементов графического дизайна 
стилистически оформленного в 
стиле референса + коммуникация 
на ассоциативном восприятии. 
Цель: чтобы интуитивно человек 
увидев пост, отличил его от 
продающих.



Примеры текстов для вашей ниши 

ИНФОРМАТИВНЫЙ

Составляющие:
- что предлагаем?
- лид-магнит
- описание, основные положения

уникальность предложения
- упрощенное целевое действие

(ставь +, мы с вами свяжемся)

ПРОДАЮЩИЙ

Составляющие:
- вопрос, интерактивный

заголовок
- описываем положительные и

отрицательные стороны
- даем вывод

Важные элементы:
- структурирование

информации
- прозрачность схемы



Пример от auto_from_usa
🇺🇸ДОСТАВКА АВТО ИЗ США 🇺🇦
+38 067 440 46 10📲📲📲
🔷FORD FUSION SE 🔷
🔹год выпуска: 2013
🔹объем двигателя: 2.5 л

 🔹 пробег: 87,818 ml
🔹ЦЕНА: 7300 $ (Цена указана с учетом доставки и растаможки!)
Официальный импортер из США! Доставка напрямую без переплат и скрытых
платежей! Льготные тарифы на растаможку#закон8487. Срок доставки авто в Украину 8
недель! Скидки на оптовые заказы! Все подробности по телефону!
Звони/пиши!  +38 067 440 46 10📲

ПРОДАЮЩИЙ



Пример информативного текста

Прост про зароботок от @auto.desk
Много у кого есть сертификаты на скидку, но только половина их используют, и мы подумали и решили - может 
вы хотите о нас рассказывать своим друзьям? И получать за это $?
Мы посчитали, что себестоимость затрат на рекламу - примерно 200$ - один заказ (это что касается рекламы)
А почему бы нам не давать вам по 200$ если вы приведёте к нам своего друга?
Нам это так же выгодно как и крутить рекламу, и вам приятно ;)
Раньше только подобные скидки были для наших клиентов, а теперь для всех и поэтому заработай вместе с нами 🔥
Поэтому делаем так:
Приводишь друга, и как только мы ему выкупаем авто, с нас 200$ на карту.
Пишите в директ или звоните:
.
+380930223076
+380985978989
.
Как только привели друга, то сразу отпишитесь нам в директ)))
А для тех кто хочет купить сам, у нас действуют промо-код на скидку 20% и по этому выгодно или купить самому со скидкой,
или же притянуть друга)))
Промо-код действует до 1 ноября 2019 года.
Скидка действует на услугу под ключ, и ее мы можем с вами высчитать из любого платежа, то ли это может быть из
страховки или из ремонта ;)
Или для себя со скидкой, а если тебе не надо то приводи друга и получай себе бонус) 🔥



Ежедневно выставлять от 3 разноплановых историй.
Это могут быть живые видео-обзоры авто в виде блога, просто видео-обзоры авто, без 
участия представителя. Фотографии, но желательно использовать интерактивы или 
добавлять легкую анимацию.
Промежуток между публикацией - 2-3 часа.

Истории

� Ассортимент, новинки, подборки
� Диалог с потребителем(опросы и т.д)
� Офферы
� Бэкстейджи со съемки квартиры



Темы для эфиров:
� Выход в прямой эфир, чтобы закрыть типичные вопросы/возражения клиентов
� Прямой эфир обзорного характера
� Экспертное мнение на тему конкретного вопроса

Прямые эфиры
Ввести рубрику и на постоянной основе проводить по 1 прямому эфиру в 2 недели. 
Желательно в одинаковое время. 
Лучшее время: 21:00.
Лучший день недели: воскресенье.
Совет: 
Рекомендуем организовывать прямые эфиры в экспертном формате и заранее 
подготавливать аудиторию тизерными сторис и анонсами в постах, предварительно 
подняв проблему. Например: попросите рассказывать об опыте подписчиков в том или 
ином вопросе (затронуть боль) и потом объявить, что в это вс в прямом эфире вы 
расскажите, как уникнуть этой проблемы и нативно рекламируя свои услуги.



Подведем ИТОГ. Чек-лист упаковки + 
продвижения Вашего аккаунта

Продвижение:
1. Подключить массфолловинг
2. Использовать механики вовлечения.
3. Подключить таргетированную рекламу для

монетизации аккаунта и продажи ваших услуг.

Контент:
упаковка

- единый стиль аккаунта
- подписчики от 10 000
- обложки  Highlights
- описание с оффером и выгодой

контент- план
- 30 фото
- 3-5 Stories в качестве подводки к информативным

постам
- 1 прямой эфир в 2 недели
- рубрики фото и текстов
- планирование постов
- стиль и структура текстов



Дополнительная информация

От заказчика (желательно каждую неделю) по мере 
возможности предоставляется такая информация:

� какие вопросы часто задают клиенты
� отзывы
� новости компании
� актуальные предложения
� новые фотографии
� полное описание авто
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